
契約率 40％！ ＆ 年間受注 20 棟！ 

 

 

 

 

～“集客”から“育成”へ！～ 

********************************************** 

１．『ＳＮＳ見込客育成』プロジェクトとは？ 

********************************************** 

チラシ集客からＳＮＳを活用した見込客育成への 

移行は喫緊の課題と言えます。 

 

 

 

 

 

 

 

本研修を受講することで、上記の課題を解決して 

自社の建物（特色＆価格）にあった良質の見込客 

（良質客）を発掘＆育成できます 

 

■『建時診断』研修の効果 

❶良質客が、自ら来店する！ 

❷良質客が、自ら早期契約に至る！ 

 

『ＳＮＳ配信』と『建時診断』の技術習得で、上記

課題を解決し、契約効率を高めることができます。 

 

********************************************* 

２．良質客を育成する『ＳＮＳ配信』 

********************************************* 

 

 

（１）住宅資金の情報を自動配信 

 

❶住宅資金の疑問を解決する話を 

アニメ動画（全 16話）で自動配信します。 

 

❷ アニメ動画に興味を持った見込客に住宅資金の 

事例、セミナーや相談会の案内を自動配信します。 

 

 

 

 

 

（２）自社の特色を随時配信 

建物の特色、価格や経営者、社員、 

OB客の紹介を手動で配信します。 

 

 

 

*********************************************  

３．早期契約を実現する『建時診断』 

********************************************* 

（１）『資金相談会』の開催 

 

住宅購入のリスク（金利、減税、年金、家賃、贈与）

と事例の解説で『先延ばし』理由を解除できます。 

 

 

 

 

 

 

 

 

■工務店の課題 

☑チラシの集客単価が上がった！ 

☑総合展示場の費用に見合う集客効果が激減！ 

☑自社の建物価格に見合う見込客を集客できない！ 

☑ＳＮＳ集客を始めたいができていない！ 

☑ＳＮＳからの集客はあるが契約効率が悪い！ 

 

∴ 事例を見た見込客が自分の条件で確認したい 

思いから自ら来店。 

 

■『先延ばし』理由 

☑いい条件の土地が見つからない！ 

☑土地はあるので急がない！ 

☑消費税が 10％になったのでゆっくり考える！ 

☑子どもが小学校に入学する頃に建てたい！ 

 

∴ 将来のリスク分析で住宅購入を決断 

∴ 自社の特色を見て自社に合う見込客が来店。 

関心 

選択 

納得 

『ＳＮＳ見込客育成』プロジェクト 

 

『建時診断』研修のご提案 

～“集客”から“育成”へ！～ 

裏面の QR ｺｰﾄﾞから『SNS 自動配信』ｻﾝﾌﾟﾙをご覧下さい！ 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

（２）『建時診断』ツールの実施 

 

住宅購入のリスクをお客様の条件で診断できます。 

 

 

 

 

例）年収 450万円、借入 3,000万円、建物価格 2,400

万円、金利 1.24％で、1年 1ヶ月後に購入。 

∴229万円の“損” （2020.3 契約、2020.9 入居） 

 

****************************************** 

４．『建時診断』研修のご案内 

****************************************** 

■研修内容 

 

【講座１】『ＳＮＳ配信』の解説 

【講座２】『建時診断』の実演＆解説 

 

■費用 

 

❶『建時診断』Web 研修（１日） 

１２万円（税別）/人 

 

（２名以上でお申込みください。） 

 

 

※『建時診断』ﾂｰﾙの保守＆税制改正 

   １万円（税別）/年 （研修日の翌年 1/1 より） 

※『建時診断』研修受講者に L ｽﾃｯﾌﾟ用配信ｼﾅﾘｵ 16 本進呈 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

❸ＳＮＳ配信（オプション） 

 

◆ＬＩＮＥ（自動配信）Ｌステップ 

初期費用なし、2,980 円（税込）/月（１カ月無料） 

◆アニメ動画（住宅資金編） 

初期費用５万円（税別）、１万円（税別）/月 

 

 

 

❶『建時診断』研修 

❷『建時診断』ツール体験版 

❸『アニメ動画（資金 16話）』 

❹『SNS自動配信』サンプル 

 

********************************************* 

 ５．不易流行が未来を築く！ 

********************************************* 

FB、Instagram等の SNS環境は、これからの時代に

必須の集客ツールです。不易流行という言葉があり

ます。住宅営業も本質を大事にし、時代と共に変え

るべきは変えていくことが大切だと感じています。

この思いに共感を頂き研修を受講頂く工務店様が 

続いています。集客から育成に思いを転化して頂き、

お客様に喜ばれながら受注を強化して頂くことを 

願っています。 

          株式会社ＣＳＩ総合研究所 

    代表取締役 大高英則 

          （研修実績：全国 200社以上） 

          

∴ 半年後、１年後、２年後等に契約すると 

「いくら損失するか？」を試算 

☛良質客が自ら早期契約に至る！ 

■ 申 込 方 法 （❶～❹をｸﾘｯｸ、又はＱＲｺｰﾄﾞ） 

 

永劫 

即断 

“たった１画面”で最適な購入時期を診断できる『建時診断』ツール 

１年１カ月後の購入は、２２９万円の“損” 

https://csi-slab.com/%e4%bd%8f%e5%ae%85%e3%83%88%e3%83%ac%e3%83%b3%e3%83%89%e3%82%bb%e3%83%9f%e3%83%8a%e3%83%bc%e6%a1%88%e5%86%85/
https://csi-slab.com/%e2%9d%be%e3%80%8e%e5%bb%ba%e6%99%82%e8%a8%ba%e6%96%ad%e3%80%8f%e3%83%84%e3%83%bc%e3%83%ab%e4%bd%93%e9%a8%93%e7%89%88/
https://csi-slab.com/%e2%9d%bc%e5%a4%a7%e9%ab%98%e3%82%bf%e3%82%a4%e3%83%a0%e3%82%ba/
https://csi-slab.com/%e2%9d%bdsns%e9%85%8d%e4%bf%a1%e3%82%b5%e3%83%b3%e3%83%97%e3%83%ab/

