
【住宅FP営業】見込客育成（『A方式』）

❶「まだ先客」が
施工事例を見に来る。

❷まだ、「来店予約」
まではしない。

❸バナーを見て、お金の
話に興味を持つ。

❹アニメ動画を見て、
疑問や自分の条件での
確認等相談したくなる。

工務店専用サイト
～お金の話（概要と事例）～

❺相談会に参加し、建時
診断で早期契約のメリッ
トに気付く。

動画はいかがでしたか？

疑問や不安等、気になる
ことがありましたら、
お気軽にご相談下さい！

「相談会」も開催してい
ます！

写真や動画と上記文言を掲
載して相談会へ誘導する！

工務店のホームページ

相談会
（建時診断等）


