
『住宅FP営業』

HPからの『来店数』と『契約率』をUP！

研修実績

全国200社
以上

「３つの情報」を伝えて実現！

『気になる』情報

『相談』に導く情報

『早期契約』に導く情報

+5組/月 40％

エリア制

1エリア
人口20万人

LINE（専門性と人間性）

「先延ばし」のリスク分析

アニメ動画（住宅資金&税金）

Ver2.0

株式会社ＣＳＩ総合研究所

代表取締役 大高英則
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動画CM版
（１分）

見込客ﾘｽﾄを
集める！

専門性と人間
性の随時配信
で相談に導く

５つの
リスク分析で
契約に導く

動画本編
15話(各3分)

週１回
自動配信で
関係維持

LINE「友だち追加」
に導く誘導文言 ☛



【ホームページ】
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+

誘導文言

「友だち追加」で、アニメ動画（資金編）
全15話が無料で視聴できます！』

+

本編動画
(15本各3分

自動配信

CM動画
（１分）

■LINE「友だち追加」（見込客）を増やす方法

ＱＲコードから、

スマホでアニメ動画

を確認できます！
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■『相談会』に導く方法（「専門性と人間性」）

❶～❸のプロセス（『確かな心の動き』）を段階的に生み出していきます！

❶週１回の自動配信

❶アニメ動画の自動配信

❷リッチメニュー（固定）

❷専門性と人間性のﾘｯﾁﾒﾆｭｰ（固定）

❸週１～２回の随時配信

❸専門性と人間性の個別配信（随時）

専門性 人間性



研修実績

全国200社
以上

株式会社CSI総合研究所
代表取締役 大高英則

『住宅ＦＰ営業』 『来店予約』と『契約率』を高める！ 株式会社CSI総合研究所

■研修カリキュラム（9:30～16:30）

１．自己紹介と課題整理

２． 『安定した集客』を実現する仕組みの概要

アニメ動画（資金編）とLINEによる配信方法の解説

３．契約率を高める『建時診断』の概要

❶重要ヒアリング項目とヒアリング方法の解説

❷『建時診断』シミュレーションの解説とロールプレイ

４． 『住宅FP営業』の導入事例の解説

５．総括とアンケート

『住宅FP営業』研修（ｵﾝﾗｲﾝ）

費用：132,000円 税込/人（３名以上での申込）

教材：「建時診断」シミュレーション、「相続診断」シミュレーション等

年間：11,000円 税込/社（研修翌年から）

契約先：㈱CSI総合研究所
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❶新・アニメ動画（資金編）全15話

初期： 60,500円 税込
月額： 21,780円 税込/月

契約先：プロフィール株式会社

プロフィール株式会社
代表取締役 浅見奈津子

エリア制

1エリア
人口20万人

『住宅FP研修』研修後に、別途以下❶～❸の費用がかかります。

❷LMessage（エルメ）（LINE配信ツール）

初期：なし 月額： 1,000通まで無料

契約先：株式会社ミショナ

❸LINE公式アカウント

初期：なし 月額：1,000通まで無料

☛2023.6から200通まで無料（1,000通まで5,500円税込/月）

契約先：LINE株式会社

『住宅FP営業』研修（ｵﾝﾗｲﾝ）

費用：132,000円 税込/人（３名以上での申込）

教材：「建時診断」シミュレーション、「相続診断」シミュレーション等

年間：11,000円 税込/社（研修翌年から）

契約先：㈱CSI総合研究所
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